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Monatsbericht Oktober 2026

Beispiel-Shop (erfunden) - Paket Wachstum - erstellt am 05.11.2026

Auf einen Blick

Umsatz aus Werbekosten ROAS

Herbane 9.640€ 5,0
48.210 €

Vormonat 9910 Break-even bei
Vormonat € 30 % Marge: 3,3

44870 €

Je Kandadl

Kanal
Google Suche
Google Performance Max

Microsoft Ads

Umsatz

15.900 €

27.400 €

4910 €

Ertrag nach
Werbung

4823 €

Umsatz x Marge

- Werbekosten

Gesamt

48.210 €



http://127.0.0.1:33135/musterbericht.pdf
http://127.0.0.1:33135/konto-check/

Zustand des Trackings

e 531von 538 Kdaufen an Google gemeldet (98,7 %). Die lbrigen kamen ohne
Werbekontakt.

« 19 Erstattungen tber 1.640 € abgezogen.

e 1Alarm: Feed am 14.10. drei Stunden nicht abrufbar, am selben Tag behoben.

Anderungen des Monats

Datum Anderung und Grund Wirkung

0310 214 Suchbegriffe ausgeschlossen Kosten Suche -8 % bei gleich
" 0Kdufe bei 610 € Kosten in 60 Tagen vielen Kaufen (vorléufig)

Performance Max nach Marge

aufgeteilt Lernphase bis 24.10.; erste
Artikel mit 45 % Marge liefen mit Wirkung im November-Bericht
demselben Ziel wie Artikel mit 18 %

Ziel-ROAS Suche von 4,0 auf 4,4
Break-even liegt bei 3,3; Spielraum fur Kosten -6 %, Umsatz -2 %
Ertrag statt Umsatz

28 Produkte mit fehlender GTIN
ergdnzt Alle 28 wieder aktiv
Im Merchant Center abgelehnt

Test des Monats

Produktseite: Lieferzeit direkt uber dem Warenkorb-Knopf. Conversion-Rate
bisher 2,3 % statt 2,1 % — der Test Iduft noch, das Ergebnis ist noch nicht
belastbar.

Plan fiir November

» Black Week: Budget-Vorschlag +30 % vom 24.11. bis 01.12., nur fir
Kampagnen tdber dem Break-even

e Microsoft Ads: Shopping-Kampagne mit dem Google-Feed starten (pausiert
vorbereitet)




e Video: Produktvideo fur den Bestseller, Einsatz in Performance Max

Deine Entscheidungen

1. Black-Week-Budget +30 % freigeben? (Vorschlag oben)

2. Microsoft-Shopping-Kampagne starten?

Alle Zahlen in diesem Bericht sind Beispieldaten.




